
創業前後の知識を学ぶ

経営のノウハウや様々なツールの使い方

自社の

強みを知る

こんなことが学べます

様々なツール

の使い方

失敗しないために必要！

日
1 強みを創って活かす戦略

目

8月29日（木）

3
日
目

創業までの

道のり

開講 13:00
終了 16:00

会場：高島市観光物産プラザ 2階視聴覚室

・意外と知らない創業後の現実

・強みを活かす戦略の必要性

・戦略・事業計画の立て方

T 
多様性の時代・令和を生き抜くための

ビジネス思考！

19月3日（火） 開講 13:00
終了 16:00

会場：高島市観光物産プラザ 2階視聴覚室

・消費税軽減税率制度に対応しよう

・キャッシュレス決済の基礎がみるみるわかる

・ビジネスがうまく回り出す秘訣とは

▼ 
クラウドファンディング活用で

地域活性化

9月6日（金） 開講 13:00
終了 16:00

会場：高島市観光物産プラザ 2階視聴覚室

・倒産寸前の紳士服メーカーをネットの力で再生させた方法

• 中小企業の戦い方「ランチェスター戦略経営」とは

・クラウドファンディングの本質と、成功させるための秘訣

▼ 
農家民宿創業のストーリー

19月11日（水） 集合 13:00
解散17:00

集合：新旭体育館

視察先：農家民宿たらいち邸（高島市マキノ上開田）

・移住～創業のきっかけ

・構想から創業までのストーリー

・地域連携と地域貢献

►►► 

3
日

目

講

師

こんな未来が拓けます

競合他社に

負けない経営

エフォート行政書士事務所

行政書士／知的資産経営認定士

ツール活用で 創業の構想

資金調達・集客 の立て方がわかる

中島巧次氏
大学を中退後、水商売を経て宝石セールス・

商品開発等を経験し2008年開業。

知的資産経営の支援では全国屈指の約60社

の実績があり、自社では気づきにくい「無形

の強み」の引出しを行い、経営戦略等の支援

を行う。その中島氏から、創業し成功するた

めに必要なことや、自社の強みを知り活かす

経営戦略等のビジネスプランを学びます。

小川宗彦税理士 行政奮士事務所

税理士／行政書士 小川宗彦氏
民間企業の経理部を経て、財務コンサルティ

ング、相続対策を得意とする会計事務所に勤

務し、2005年に独立。これまでに中I」選槌渫・

卸売業及び小売サービス業400社以上の財務

指導に携わる。戦略的かつタイムリーな税務

スキームを提供し、「いかに事業を発展させ存

続させていくか」を常に問い続け、心のこもっ

た情熱のコンサルティングを1況卦けている。

小川氏から「今」のビジネス思考について学

びます。

FAAVO大阪 byCAMPFIRE 

株式会社パーシヴァル
代表取締役CEO

川辺友之氏

大阪谷町は明治時代より紳士服の街。その

紳士服メーカーを3代目として引継ぎ、倒産

ギリギリの会社をネット通販やSNSを活用し

再生させた。現在は、主にクラウドファンディ

ングを活用した中小企業向けのコンサルティ

ングを行う。常に新しいネット技術を勉強し、-、その技術を自社に取り入れ実践することが大
事だという）II辺氏から、戦略経営、クラウド

1 ファンディングについて学びます。

たらいち邸 河野至宏氏

高島市マキノ町上開田集落内に古民家をリ

ノベーションした一棟貸しの農家民宿「たら

いち邸」。集落内で小さくコトを起こし、ヒト・

モノ・カネを地域内で循環させることで集落

の機能維持に貢献したいと話す河野氏から、

「たらいち邸」を創業するまでの苦労話や他

との差別化を図る戦略、そして現在に至るま

でのストーリーについてお話いただきます。



［申込譴限 I2019年8月15日（木） ： 以下のすべての項目をご記入のうえ FAXいただくか、同じ内容をメールでお送りください。
ホームページ（スマートフォン対応）からもお申込みいただけます。

雇用拡大メニュー／創業者支援セミナー

創業前’の知識を学ぶ 経営のノウハウや様々なツールの使い方
/~ 

フリガナ ②部署・役職名 ：業種
-----------------------------------------------------------------------

①事業者名

’ ’ 

フリガナ ④ 参加講座（参加するものに0)
-----------------------------------------------------------------------

＼ 

③お名前 全 4回全てに参加（推奨）

第 1回／第 2回／第 3回／第 4回

⑤資料等の送付先住所（ 自宅 ． 会社 ） ⑥性別 ⑦年齢

（〒 ） 
男 ． 女

歳

⑧連絡先電話番号 ⑨ メールアドレス

＠ 

⑩ 受講の目的（該当するものすべてに0) ⑪今後半年の雇用予定

1 . 経営力のアップ 2. 新商品を開発する 正社員（ 名）

3. 新たな販路を開拓する 4. 事業拡大
パート・アルバイト（ 名）

5. 新事業を始める 6. 創業希望

⑫ この講座をどのようにお知りになりましたか？（該当するものすべてに0)

1. ホームページ 2.facebook 3. チラシ（どこで ） 4. 知人から

5. 協議会からのお便り 6. その他（ ） 

⑬ 応募動機（御社の状況や課題、受講理由、どんな事業展開を目指しているのか、どんな人材を求めているのか、

セミナーに期待することなどをお聞かせください。講師に伝え講座内容に活かします。）

〇全回連続受講が基本です。

0セミナー受講後、雇用状況確認アンケートをいただいたこ住所に送付いたします。 le協力いただけない方は受講いただけません。I
〇定員を越えた場合は「高島市の事業者」「高島市での創業希望者」の中で「全回受講者」を優先し、他の申込者については「抽選によ

り受講者を決定します。

〇ご記入いただいた個人情報については、高島地域雇用創造協議会が責任をもって管理し、本講座に関する連絡、本講座による効果の

分析、他の関連講座やセミナーの情報提供などにのみ使用し、それ以外の目的では使用いたしません。

高島地域雇用創造協議会 たかしまの観光資源を活かした雇用創出プロジェクト—

FAX I 0740-25-5732 
メール 1 info@takashima-shigoto.jp 
ホームページ1 http://www.takashima-shigoto.jp 
ホームページからのお申し込みは「お問い合わせフォーム」からお願いいたします。

〒520-1501
滋賀県高島市新旭町旭一丁目10-1高島市観光物産プラザ2F
TEL 0740-25-5731 (平日8: 30~ 17 : 15) 

‘ 


